
                                                                          Приложение к приказу  

                                                                                                      от __________ № ____ 

 

Региональная акселерационная программа «Экспортный импульс». 

О программе: 

1. Цель программы «Экспортный импульс» – ускоренный выход на 

экспорт экспортно-ориентированных компаний города Севастополя за счет 

формирования системного подхода к структурированию экспортного проекта.  

Целевой результат реализации программы – экспортные контракты, 

заключенные участниками программы. 

Организаторы – Департамент экономического развития города Севастополя, 

Центр поддержки экспорта города Севастополя, который является структурным 

подразделением Некоммерческой организации «Севастопольский фонд поддержки 

субъектов предпринимательства» при участии территориальных и федеральных 

органов власти и АО «Российский экспортный центр». 

Компоненты акселерационной программы: 

Образовательный трек (3 модуля), в том числе Внедренческий трек 

(межмодульные практики): 

- Модуль 1 «Экспортный старт» 2-й квартал 2023 года; 

- Модуль 2 «Экспортное погружение» 3-й квартал 2023 года; 

- Модуль 3 «Экспортный баланс» 4-й квартал. 

Трек Содержание 

 

Объем/ 

период 

Спикер/ 

куратор 

Модуль 1 «Экспортный старт» 

Образовательный Основы проектной 

деятельности, 

формирование 

экспортного проекта, 

жизненный цикл 

экспортного проекта, 

оценка экспортной 

зрелости предприятия 

2 

академических 

часа 

ЦПЭ 

Целевая аудитория, 

аналитика, выбор 

зарубежного рынка, 

бизнес-план, экспортная 

команда 

2 

академических 

часа 

ЦПЭ, 

сертифициров

анный тренер 

АО 

«Корпорация 

«МСП» 

Межмодульная практика 

Внедренческий Отработка полученных 

навыков, 

2 недели ЦПЭ 



информационно-

консультационная 

поддержка участников 

(наставничество), 

формирование 

индивидуального 

экспортного плана 

Модуль 2 «Экспортное погружение» 

Образовательный Подготовка товара к 

требованиям 

рынка/покупателя, 

сертификация, охрана 

интеллектуальной 

собственности 

2 

академических 

часа 

ЦПЭ 

Основы ВЭД, 

таможенное оформление, 

валютный контроль, 

документооборот в ВЭД, 

НДС, Инкотермс: 

структура и 

распределение издержек, 

влияние на стоимость 

экспортной сделки 

2 

академических 

часа 

ФТС, ФНС 

Межмодульная практика 

Внедренческий Отработка полученных 

навыков, 

информационно-

консультационная 

поддержка участников 

(наставничество) 

2 недели ЦПЭ 

Оказание услуги по 

поиску и подбору 

иностранного 

покупателя 

60 дней ЦПЭ 

Модуль 3 «Экспортный баланс» 

Образовательный Экспортный маркетинг,  

инструменты 

государственной 

поддержки 

2 

академических 

часа 

ДЭРС, РЭЦ, 

ЦПЭ 



Подготовка и проведение 

международных 

переговоров, 

эффективная 

презентация, деловые 

коммуникации в 

экспортной сделке, 

подготовка к конгрессно 

-выставочным 

мероприятиям и бизнес-

миссиям 

2 

академических 

часа 

ЦПЭ 

Межмодульная практика 

Внедренческий Доработка 

индивидуального 

экспортного плана, 

включающего: 

- выбранный рынок на 

основании 

востребованности 

продукции, 

проанализированы 

входные барьеры; 

- отработанную воронка 

потенциальных 

клиентов; 

- проведенные 

первичные переговоры с 

потенциальными 

покупателями; 

-подготовленное 

коммерческое 

предложение, 

включающее расходные 

составляющие и 

учитывающее 

потребность в заемном 

финансировании, 

гарантировании, 

кредитном страховании; 

- проанализированные 

релевантные аспекты 

экспортного контроля и 

2 недели ЦПЭ 



валютного 

законодательства; 

- сформированную 

«экспортная команда» 

компании, готовую к 

проведению переговоров 

с учетом особенностей 

кросс-культурной 

коммуникации; 

- подготовленные планы 

участия в актуальных 

выставочно-ярмарочных 

мероприятиях и бизнес-

миссиях; 

- отработанные наиболее 

эффективные каналы 

продвижения продукции 

на выбранных рынках 

(включая онлайн-

инструменты); 

- подобранные 

необходимые меры 

государственной 

поддержки. 

Подготовка к участию 

и участие в бизнес-

миссии (реверсной 

бизнес-миссии) с 

учетом выбранных 

целевых зарубежных 

рынков 

 в период 

проведения 

образовательн

ой программы  

ЦПЭ 

 

2. Целевая аудитория субъекты малого и среднего предпринимательства 

(далее – субъекты МСП), зарегистрированные в городе Севастополе: 

-  экспортно-ориентированные субъекты МСП; 

-  начинающие экспортеры;  

- компании, имеющие опыт работы за рубежом, которые хотят расширить 

географию экспорта, объемы товарооборота или выйти на зарубежный рынок с 

новым продуктом. 

Количество мест в программе – не более 3 участников. 

Условия участия в программе: 



1. Участниками программы могут стать субъекты МСП, 

зарегистрированные на территории города Севастополя.    

На дату подачи заявки субъекты МСП должны соответствовать следующим 

требования: 

- у субъекта МСП должна отсутствовать неисполненная обязанность по 

уплате налогов, сборов, страховых взносов, пеней, штрафов, процентов, 

подлежащих уплате в соответствии с законодательством Российской Федерации о 

налогах и сборах; 

- субъект МСП не должен находится в процессе реорганизации (за 

исключением реорганизации в форме присоединения к юридическому лицу, 

являющемуся участником отбора, другого юридического лица), ликвидации, в 

отношении его не введена процедура банкротства, его деятельность не 

приостановлена в порядке, предусмотренном законодательством Российской 

федерации; 

- субъект МСП осуществляет производство товаров, выполнение работ, 

оказание услуг на территории Российской Федерации города Севастополя. 

2. Участниками программы не могут быть субъекты МСП: 

- являющиеся кредитными организациями, страховыми организациями (за 

исключением потребительских кооперативов), инвестиционными фондами, 

негосударственными пенсионными фондами, профессиональными участниками 

рынка ценных бумаг, ломбардами; 

-   являющиеся участниками соглашений о разделе продукции; 

- осуществляющие предпринимательскую деятельность в сфере игорного 

бизнеса; 

- являющиеся нерезидентами Российской Федерации, за исключением 

случаев, предусмотренных международными договорами Российской Федерации в 

порядке, установленном законодательством Российской Федерации о валютном 

регулировании и валютном контроле.  

3. Сроки реализации программы. 

- период реализации программы - 8 месяцев; 

- подача заявки с 01.03.2023 по 15.03.2023; 

- начало реализации программы 01.04.2023 г.; 

- окончание реализации программы 30.11.2023 г.; 

- сопровождение субъекта МСП осуществляется в течении 1 года после 

окончания реализации программы. 
 


